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•L’Agro-calculateur et ses 4 étapes 
1. La description de l’entreprise 

2. Les revenus et les dépenses 

3. Les recettes 

4. Les résultats 

 

•Analyse de cas 
– Production de légumes 



 

 



C’est d’abord un outil de prise de décision: 
 

 Déterminer le prix de vente des produits 

 Connaître la rentabilité de chacune des activités de production 

 Connaître la rentabilité de chaque circuit de vente  

 Identifier les produits rentables selon les circuits de vente 

 Vente directe ou passer par un distributeur, un détaillant, etc. 

 Vendre des animaux vivants ou des découpes de viande 

 Aider à détecter certains problèmes dans l’entreprise 

 Effectuer un bon diagnostic de la rentabilité de l’entreprise 



 Préparation 
 Sélection 
 Implantation 
 Optimisation 

 Ressources 
 Temps 
 Budget 

Êtes-vous rendus à cette étape ? 
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Bénéfice par activité 
 de production 

Le coût de revient 
par produits 
par circuit de vente 

Bénéfice par circuit 
 de vente 

Coût de revient variable 
Bénéfice net ($)  
Bénéfice net (%) 
Contribution marginale 

8 feuilles à compléter en 4 étapes! 



• Les activités de production 

• Les circuits de commercialisation 

• La répartition du temps de travail 

• Utilisation des bâtiments 









• Description et montant 

• Définir les différentes catégories 

• La répartition des revenus et des dépenses 

• Indiquez les volumes de production 





 

 Tableaux des opérations/ingrédients et emballages 
 
 

 Décrire la recette 
o Identification (Nom, quantité) 

 

o Charges variables 

- Frais variables pour la production d’un légume 

- Emballage / réfrigération 

- Main-d’œuvre 

 

o Charges fixes 
 

 Coût de revient avant frais de vente 
 

 Renseigner les ventes par circuit commercialisation 



Identification 

Emballage 
 
 
 
Main-d’œuvre 

Impartition des 
charges fixes 

Matières premières 
ou les opérations 













• La rentabilité des activités de production 

• La rentabilité des circuits de commercialisation 

• Le coût de revient de chaque produit selon le circuit de vente 

• La rentabilité de chaque produit selon le circuit de vente 

• La contribution marginale de chaque produit selon le circuit 
de vente 



 

 Admissible au Réseau Agriconseils  

 Emploi Québec (formation) 

 Communiquer avec votre conseiller du MAPAQ 

 Consultants privés 

Nom Organisme Contact Adresse 

Charles Séguin Table agroalimentaire de l'Outaouais 819 281-7676  

commercialisation@agro-

outaouais.com 

 

Martin Auger Consultant privé 
819-585-2117 

450-602-3383 
mauger@tlb.sympatico.ca 
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