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Qu’est-ce qu’un diagnostic ?

Pour les fins du PAPEB :

Analyse des caractéristiques techniques et
des élements a ameéliorer d’'une entreprise
vache-veau, en comparaison avec les
références du dernier cout de production,
afin d’ameéliorer sa compétitivité et sa
rentabilité.
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Pourquoi en faire un ?

» Pour le producteur admissible au PAPEB :
> Portrait technique de I’entreprise (8 criteres)
- Portrait économique de I’entreprise (8 criteres)

- Comparaisons avec le cout de production
CECPA -2010 (Veau d’embouche)

. )5
Exp;ertJ\Q

—




Quel outil est employé ?

» L’outil diagnostic simplifié
» Un calculateur adapté au secteur vache-veau
» Reférence au CECPA 2010
» Développeée par un comité d’experts (MAPAQ)

» Testé en 2012 en Mauricie (chez 28
entreprises possédant plus de 15 vaches)

» Formation et accréditation des conseillers
utilisateurs de |'outil
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L’outil diagnostic simplifié
» Données requises

- Nombre de femelles (22 mois et +)

- Nombre de veaux nés

Nombre de veaux morts

Nombre de veaux, taures et bouvillons vendus
Livres totales vendues

Nombre de taures au premier vélage

> Gain naissance- vente
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L’outil diagnostic simplifié

» Données requises (suite) :

- Superficie en paturages permanents

> Produits bruts totaux

- Ventes totales sans ASRA

- Charges de machineries & équipements
- Charges avant travail et intérets MLT

- Actif en machinerie

> Dette a MLT i,
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L’outil diagnostic simplifié
» Sources des données :

- Etats financiers de I’année précédente

- Rapports d’impots

- Sommaire de production de La Financiere (ASRA)
- PATBQ

- Rapport d’ATQ

- Fiches de vélages et autres registres

- Déclarations du producteur

Exper_tj

—




Criteres techniques

» Livres vendues / vache

» Taux de velage

» Taux de mortalite

» Nombre de veaux vendus / vache

» Poids de vente des veaux

» Taux de remplacement

» GMQ

» Superficie paturage permanent / vache o
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Criteres eéconomiques

Produits bruts totaux / vache

Vente de veaux / vache

Charge de machinerie / vache

Charges avant travail et intéréets /Ib vendues
Marge avant travail et intérets MLT /vache

Charges avant travail et intéréets MLT /produits
bruts

vV v VvV vV vV v

» Actifs machinerie et équipement / vache
» Dettes a LT / vache
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Données retenues

Criteres techniques

1. Nombre femelles (+ 22 mois)

2. Nombre veaux nes

3. Nombre veaux morts

4. Nombre veaux, bouvillons & taures vendus
5. Livres totales vendues

6. Nombre taures au 1°" vélage

7. Gain naissance----» vente

8. Superficie paturage permanent

1. Livres vendus / vache

2. Taux de vélage

3. Taux de mortalité

4. Nombre veaux vendus / vache

5. Poids vente veaux

6. Taux de remplacement

7. Gain moyen quotidien

8. Superficie paturage permanent / vache

9. Produits bruts totaux

Criteres economiques

10. Vente totale sans ASRA
11. Charges de machineries & équipements
12. Charges avant travail & intéréts MLT

13. Actif machinerie
14. Dette a MLT

9. Produits bruts totaux / vache

10. Vente de veaux / vache

11. Charges machinerie / vache

12. Charges avant travail & intéréts / livres vendues
13. Marge avant travail & intéréts MLT / vache

14.% charge avant travail & intéréts MLT/produits bruts
15. Actif machinerie & équipement / vache

16. Dettes a long terme / vache




L’outil diagnostic simplifié

~Réalisation du diagnostic :

- Rencontre avec le client et signature du contrat de
services—conseils

- Compilation et saisie des données

- Resultats avec comparaisons aux groupes de téte et
de queue (CECPA-2010)
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L’outil diagnostic simplifié

» Réalisation du diagnostic (suite...) :

> Production des deux diagrammes d’efficacité
- Pistes de solution suggérées

- Validation des données saisies et résultats

- Confirmation des recommandations

- Analyse et rédaction du rapport d’interventions
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Tableau comparatif

Criteres Grog%% gi téte Groggg F()jz fin Ferme
Techniques
1. Livres de veau vendu / vache 586 Ibs 488 Ibs 529
2. Taux de vélage 97% 87% 92%
3. Taux de mortalité de veaux ?OO/boj;cfii)A) 9% 8%
4, Nombre de veaux vendus / vache 86% 73% 79%
5. Poids de vente des veaux 687 Ibs 668 Ibs 662
6. Taux de remplacement des vaches 11 % 16 % 7%
R i reto el O | T
8. Superficie en paturage permanent / vache Ui h.a . 0,76 ha 0,51
>1 ha (objectif)
Economiques
9. Produits bruts totaux / vache 1395$ 1170 $ 1362 %
10. Vente de veaux / vache 634 $ 521% 728 $
11. Charges de machinerie / vache 320% 392% 292 $
1 /Clri]\?rré;\e/:nzv::t travail et intéréts long terme 140$ 2238 237%
13, \l\//l;crr?: avant travail et intéréts long terme / 5778 84% 162 $
15, Actif machinerie et équipements / vache 1113% 1354% 894 $
725 % 1478 $ 842 $

ttes & long terme / vache
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DIAGRAMMES D'EFFICACITE VEAU D'EMBOUCHE
DE L’OUTIL SIMPLE DE DIAGNOSTIC BOVIN

Technique: Moyenne de la Mauricie 2012-11-28

= loyenne de la

Mauricie
Groupe de téte

Livres de veau vendus/vache

= &= Groupe de fin

Superficie en paturage permanent/vache

Taux de vélage

Taux de mortalité de veaux

Gain moyen quotidien

Taux de remplacement des vaches
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Poids de vente des veaux

Nombre de veaux vendus/vache
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Outil simplifie de diagnostic bovin

Vos résultats 2012
Producteur: Ferme Exemple 1
Adresse : 1001 rang de la Riviére
Ville : Saint-Laoin
Code postal :  GOX 3L2
Région : Mauricie
Téléphone : 555-555-5555
Fax: 555-555-5555
Efficacité technique
Groupe de  Groupe de Vos cibles Résultats
téte fin
Livres de veau vendu / vache 586,00 488,00 0.00 448,46
Taux de vélage / vache 0.97 0387 0.00 93,85
Taux de mortalité des veaux 0.05 0.09 0.00 6,15
R a 0 rl Nombre de veaux vendus / vache 0.86 0.73 0,00 84,62
. 687,00 668,00 0,00 530,00
Poids de vente des veaux
Taux de remplacement des vaches 0.11 016 0,00 6,15
. - . 2,50 1,80 0,00 2,17
Gain moyen quotidien naissance vente
1,00 0,76 0,00 1,15

Superficie paturage / vache

Efficacité économique

Groupe de  Groupe de Vos cibles Résultats

téte fin
Produits bruts totaux 1 395,00 1170,00 0,00 672,69
634,00 521,00 0,00 515,74
Ventes de veaux / vache
Charges machinerie et équipements / vache 320,00 392,00 0,00 4191
Marge avant travail et intéréts / Livre vendue 1,00 2,00 0.00 1,44
. PR 577,00 84,00 0,00 28,40
Marge avant travail et intéréts a long terme
% de charges avant travail et intéréts a long terme 0,59 0.93 0,00 95,78
. I P 1113,00 135400 0,00 182992
Actif machinerie et équipements / vache
725,00 1478,00 0,00 4 615,42

Dette & long terme / vache

Wau d’embouche 2010, Centre d'études sur les codts de production en agriculture




| Informations generales _DOHHE’ES techniques - 1 Livres de veau vendu | vache -4~ Supéreur
T -4 Inférieur
—8— Ferme Exemple 1

le pas afficher "vos cibles" 7|

& Superficie paturage | vache 2 Taux de wélage | vache

.
| Diagrammes defficadts

7 Gain moyen quotidien naissance vente | & | 3 Taux de mortaliké des veaux

& Taux de remplacement des vaches 4 Mombre de veaux vendus | vache
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| Bxporter le graphique 1‘

5 Poids de vente des veaux
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Producteur : Ferme Exemple 1
Conseiller : Andréane Martin (Adresse : 5195 boulevard des Forges, Trols-Riviréres, GBY 423, Tel : 819-371-6761)

-@- Supéreur
~@- Inférisur
—&- Ferme Exemple 1

9 Produits bruts totaux

-
16 Dette & long terme [ vache ‘-"_,.z-.:""*-.__ 10 Ventes de veawy | vache

15 Actif machinerie et équipements [ vache | | 11 Charges machinerie et éguipements | vache

14 % de charges awant travaill et intéréts 4 long terme Saa - 12 Marge avant travail et intéréts | Livre vendue

13 Marge avant travail et intérets a long terme




Rapport d’intervention

» Le conseiller expert rédige le rapport
d’intervention, en lien avec I’analyse du diagnostic
et les priorités d’actions.

» Il le fait approuver par le producteur.

» Le producteur transmet le rapport et la demande
d’aide $ au répondant du MAPAQ.

» Le comité du MAPAQ étudie le rapport
d’interventions et la demande d’aide. (-v/:?\@
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Demande d’aide

» Elle inclut les investissements retenues et les
améliorations prévues au rapport
d’intervention.

» Répartition de I'aide demandée sur deux
années (2013-2014 et 2014-2015).
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Réalisation

» Le producteur recoit la lettre d’offre préparée, la
signe, puis la retourne au MAPAQ.

» Les travaux / les investissements peuvent débuter.

» Le producteur confirme la réalisation des travaux
au repondant du MAPAQ et fournit les factures
correspondantes.

» Le MAPAQ rembourse les sommes prévues dans la
lettre d’offre (présentation des preuves requises)

T
y

Expert.




Suivis

» Le producteur transmet une copie de la lettre
d’offre signée au conseiller expert qui a fait le
diagnostic.

» Le conseiller expert devra effectuer un
diagnhostic sommaire au cours des deux
années suivantes.
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Conseils...

» Pas trop tard pour s’inscrire !

» N’attendez plus, déposez une demande au
MAPAQ si vous remplissez les exigences du
programme.

» Profitez du contexte favorable et de 'aide
disponible pour améliorer encore plus la
productivite et la rentabilité de votre

troupeadu. :
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MERCI !

QUESTIONS...
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Mes coordonneées...

BERNARD DORE, agronome
Conseiller Bovi-Expert
Cellulaire: 514-910-4935
Bureau: 450-441-6267
Courriel:bernarddore@videotron.ca
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